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[ LANZAMIENTOS ]

Con la presencia siempre muy estimada del Sr. P&alpo, de STIHL FERRAMENTAS
MOTORIZADAS LTDA, (Brasil) y de nuestros distribuaces, se realizé el lanzamiento al mercado de los
nuevos modelos de la motosierra STIHL, modelo M@ Rdle la linea a bateria de lon Litio.

Epicentro SA agradece a todos los que con su mieseas han permitido unificar conocimientos y
confraternizacién, en una jornada muy activa, le gpresenta para nosotros la confiabilidad detruses
distribuidores de un futuro provechoso.

El evento se realiz6 el 3 de diciembre préximo @gasan la Chacra Rincon del Sol magnifico
entorno para la actividad en donde se presentéduacgn de mercado del 2011 para luego presentar y
demostrar la MS 210 y la linea a bateria. Finati@d un almuerzo placentero amenizado por un hgtaori
uruguayo el Sr. Marcel Keoroglian, lo que propandicun momento de diversiébn. Como es tradicional
tampoco faltaron los premios.

Por sorteo se realiz0 la entrega a nuestros irostde los siguientes premios:

Sra. Allison Pereyra (Service Stihl de Atlantida)
.y para el Sr. Victor Aguinaga (SOFORUTA de
Tarariras)

3° premio una bordeadora FSE Sra. Beat iz ‘
Alonzo (Tool Center de Maldonado)

4°y 52 premiodos portafolios STIHL que fueror

para el Sr. Ricardo Veiga y para Sr. Christig
Veiga (Veicuer SRL de Trinidad) '-
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En base a la estrecha relacion que mantenemosuestra red de distribucion decidimos emprender
el desafio conjunto de desarrollar la comerciai@aen Uruguay de la nueva linea de producto STdHL
bateria de ION LITIO, considerando una importarpertunidad para todos aquellos interesados en una
continua comercializacion de productos de Ultimaegacion aceptados por el publico.

Con este producto, creado a partir de una largarexia en el desarrollo de proyectos para colmar

las necesidades de todos los potenciales clieBE$]L se hace merecedor de la medalla de oro a la
innovacion.

Hoy con gran satisfaccion encontramos esta nueva
linea integrada ya a nuestro sistema de ventas lasn
4 bordeadoraFSA 65 motosierraMSA 160, cortacercoHSA
. 65 sopladoraBGA 85 con sus respectivas baterias y
cargadores. Llegamos asi a mas de 40 modelos STIHL
integrados a nuestrq
mercado.

Epicentro SA
B se suma a estd

- : o L @ desafio, siendo e
primer |mportador de Amerlca del Sur que comerzaalios
modelos a bateria de ION LITIO. Porque es claro gjueliente
busca rendimiento con las nuevas tecnologias que geesenta,
porque historicamente el apoyo técnico y de senbcindado por
Epicentro SA se ha concentrado en el consumidat i porque a
la hora de elegir y decidir una adquisicion respbfles los

sistemas de servicios son vitales para lograr ndimgento a largo
plazo.

La oferta esta planteada y a simple vista brilla taz

propia, la eleccion es clara, STIHL es sinénimordéquinas de calidad tanto para el profesional coana
el cuidado de nuestro jardin.
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STIHL marcha sin pausa hacia una renovaci
continua, es por ello que hoy incorporamos otro efmdie = srlHLmW,"‘}
motosierra, laMS 210 que apuesta al trabajo y al bienestar del T S
operario.

Respondiendo a las propuestas de nuestro propstsbdidores y a la de los cliente finales
buscamos una maquina entre las ya conocidas M§ M&® 250 pues hay una brecha grande y un mercado
interesante.

Frente a la variedad de maquinas STIHL y la opatachque brinda cada una de ellas, este modelo se
presenta con un peso mas reducido y con una patded.6 kw. Destacamos entre sus caracteristicas:
Compacta, de vibraciones reducidas.

Equipada con filtro de aire de larga duracion.

Alto rendimiento en el corte, muy segura lo quenpie realizar el trabajo sin esfuerzo.
Bajo peso que la hace ideal para el uso doméstadaya de arboles pequenios.

Menor consumo de combustible y menos emisionessesgcontaminantes.

YVVYVYY

Ambos productos ya estan a su disposicion en EPTEENS.A.
esperando por usted.

[ NOS VISITAN ]

De 21 al 23 de noviembre hemos recibido la visgSt. Michael Pipek, gerente de exportacion y
comercializacion de Andreas Stihl Ag & Co., para&ita Latina y el Caribe.

En el transcurso de su visita se analiz6 el pasarivento de la marca Stihl en el mercado nacional,
el resultado de las promociones:

“Plan recambio” de motosierra y
“Stihl te acompafa a donde vayas” de desmalezadora

En la oportunidad le presentamos el nuevo PLAN SHHKANGOO para distribuidores categoria
A, del cual podran leer unas lineas mas abajo.

Fue una grata visita que, como siempre nos peraitidentar las oportunidades para un mayor
desarrollo de las relaciones comerciales y estabjantos las propuestas para el proximo afio.
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NUEVAS PROMOCIONES }

- PLAN STIHL - KANGOO

En el Hotel Cottage, el 2 de diciembre proxi
pasado, hicimos entrega de 11 unidades 0 Km |
camionetas marca Renault, modelo furgdn Kang@e€
Esta nueva accion de marketing de Epicentro Sia.
orientada a sus distribuidores categoria A de teldc
pais y tiene como principal objetivo facilitar
acercamiento con los clientes finales en su luga
trabajo, “SALIR A BUSCAR AL CLIENTE”".

Hoy en dia que hay que negociar con extref
eficiencia, se requiere entender las sefiales gsebrinda el mercado. A través de la elaboracion y
aplicaciéon de nuestras propias estrategias de sy@nédendemos atender esas sefiales, buscandosmgjore
mayores negocios.

El evento finaliz6 —como no podia ser de otra m&neon una cena donde la confraternidad que
permitié estrechar aiin mas los vinculos afectiya®merciales.

Felicitaciones a los poseedores de las mismasgyagr por el apoyo incondicional y confianza que
siempre nos brindan.
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Y KARCHER"

[ CAPACITACION }

setiembre, Karcher realiz6 la capacitacion sobie us

del nuevo modelo de barredora de calles MC 50. En"
representacion de EPICENTRO S.A. concurrio el Sr.
Ramiro Daguerre, quien fue recibido con gran

hospitalidad por los colegas de Karcher Mexico#:
Agradecemos especialmente al Sr. Victor Mon
quien en todo momento lo apoyd, haciendo su esta
muy agradable y productiva.

En la ciudad de Mexico, entre el 26 y el 30 deE

La actividad permitié realizar un interesan
aprendizaje sobre este modelo, descubriendo
versatilidad del equipo para agregarle accesonosoc
cabezal para cortar pasto, cepillos para barrealy
para remover nieve (uso para otro tipo de climagor
con un simple sistema integrado en el equipo ¢
permite colocar el tipo de accesorio que requi
nuestra necesidad.

gl

o

Pero aiin méas. No sélo se conocieron las prestacipne
manejo del equipo, sino también el mantenimientsicbadel
mismo, conocimiento fundamental para nuestra eraprpse
siempre busca asesorar a nuestros clientes paguraseel
rendimiento 6ptimo de las maquinas.
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Otro de los temas tratados y
experimentados, fue el uso del
monocepillo KARCHER que se
recomienda a las empresas de
Omnibus y camiones con cajas
cerradas, para obtener un mejor
resultado en su limpieza. Este
sistema aplica detergente al
momento que pasa el cepillo sobre
la superficie y en una segunda
pasada se aplica solo agua para
enjuagar. Facil de operar y muy
rapido en su tarea. Su instalacion
" implica disponer de un buen caudal
- de agua y una instalacion eléctrica.
~ El consumo eléctrico es muy bajo
~ debido a su motor de 1 HP. En caso
gue se desee, se le puede agregar
. una planta recicladora de agua para

volver a utilizar y reducir
considerablemente su consumo. En este momento erlgagua es cada vez mas el “oro del mundo”
cuidar su uso no es poca cosa...

S

iTodo esto hace la diferencia con la competencia!
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Gran suceso en las ventas de los tractores den jardica MURRAY, basado en la formula que
resulta de la calidad del producto, su alto rengiita y la muy buena relacién calidad/precio.

Los tractores cortacésped se adaptan a las nedesjdao solamente para cortar la hierba de un
jardin sino que al mismo tiempo afiade la faciliddd hora de segar espacios mas grandes. Muy cé&modo
equipados con asientos y respaldos regulables tielanteras, interruptores de seguridad, 6 veddeisl
Van de 13.5HP hasta 22 HP enfocados para espacimaslde 4000 metros.

La eleccion de una marca reconocida mundialmenteoddURRAY, le dara la confianza, por su
motor Briggs & Stratton con bomba vy filtro de aeede uno y dos cilindros, potentes y de amplia
durabilidad. Convengamos que el motor es el qual daoder al equipo, pero su exterior también jueg
papel importante en el funcionamiento de produU€toeste caso, su versatilidad para acoplarle retooés,
peinadores, trailers o recolectores rigidos, @hma maquina ideal para diferentes usos.

¢ Por qué el motor es tan importante?
Consejos utiles para asesorar en la compra...

Encendido facil

Fuerte

Duradero y confiable

Acorde a las normas medioambientales

Apoyado por una experimentada red de distribucaia pu atencion.
Y con el respaldo y servicio de post-venta de HproeS.A.

YVVVVYVVYVY

Exhiba un modelo en su saléon de ventas !!
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Las cortadoras de pasto son un elemento imprebtgnpéara lograr jardines prolijos, con estética y
para mantener un césped acorde al resto del Hegduncion de esto y lo popular de su uso, es itapte
poder aconsejar de la mejor manera a nuestrogediem el momento de decidir la compra. Para @lto v
aqui algunas respuestas que habria que dar atitelrente:

> MAQUINAS CORTACESPED

» Saber cual sera la vida util de la maquina, sdidaci de uso, facilidad para guardarla y
facilidad para su mantenimiento.

» Peso reducido, menos ruidosas que las convenc&r@la o0 sin recogedor, mayor o
menor potencia.

» Excelente respaldo y servicio técnico.
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Trapp ofrece una diversificada linea de herramsepéaa jardineria, para trabajos en huertas y de
campo. Son productos de alta calidad, resistgrdesables, hechos para las personas a las qgades
cultivar la naturaleza y preservar la calidad a=vi

Conozca los productos de la Linea Rural

- MOLINO A MARTILLO SIN MOTOR
MODELO: TRF 300 G

Nuevo Triturador forrajero recomendado para cortaiturar forraje, moler raciones y cascaras de
cereales, maiz, cafia de azUcar y ramas, entre @sds nuevo triturador permite equiparlo facilteeron
nuestros motores Briggs & Stratton de eje horidonta

» Cuchilla de corte en acero especial, pintura diégter polimerizado en horno a 180°C,
garantizando mayor durabilidad y mejor terminacion.

Adquiéralo para integrarle motor a nafta de 6.5 BiBefiado y fabricado por TRAPP para
acoplarle motor a gasolina por su sistema de guerso.

Con kit opcional de una base universal para sumugjcacion.

Posee kit de instalacion, polea, correa de trandmiystornillos de sujecion.

10 martillos méviles - 2 cuchillas - 5 zarandas

Produccion por hora y por zaranda (5):

VVVY VY

* 0.8 mmde50Kga80Kg

« 3 mmde 150 Kg a 300 Kg

* 5mmde 300 Kg a 650 Kg

12 mm de 200 Kg a 450 Kg

» Lisa 600 Kg a 1000 Kg racién verde

(El motor no esté incluido)
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[ CAPACITACION PARA SERVICIOS TECNICOS ]

& Viaje a Brasil

El pasado mes de octubre, entre el 3y el 7, @izdeen la ciudad de Campinas — San Pablo - Brasil
el curso de Actualizacién 2011 para Servicios BakeAmeérica Latina.

SERVIMAK a través de su representante José Lighendicipd de este encuentro enriquecedor que
sin duda nos mantiene también a la vanguardia @m@wa Servicio Técnico Especializado.

125 i# Bosch

Afios ai 1886-2011

Service LI 2011
Centro de Capacitacion iecnica- Rebert Bosch
Campinas = Brasil
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Accesorios Bosch ofrece un nuevo programa de aflmsasnanuales, las Esponjas Abrasivas. Las
mismas son especiales para trabajos en madetargsity barnices, ademas son adaptables a losreosto
y tienen mayor tiempo de vida Gtil que los abrasigstandar.

& Innovacion en el lijado manual

Las esponjas abrasivas Bosch tienen un perfecandmlentre la remocién y la alta calidad de
acabado. Son faciles de manejar y limpiar en coagam con los abrasivos revestidos estandar. La
combinacion de material de soporte suave y flexdeléos granos reduce el empaste, haciendo quvel p
sea continuamente liberado de los espacios erstigrémos.

-
best SProfile vest #Flat+Edge best LSTontour
Su formato especial facifita el Especialmente recomendado Ideal para ¢l lijadoy puliments
trabajo para piezas perfiladas para el ijado de & madera de pintura, betun de lenado,
2ntes de |3 pentura retirada de barnices en madera,

rertal o plastico

Las esponjas abrasivas Bosch ofrecen excelenteadiss en el lijado manual, permiten lijar en
zonas dificiles de llegar y en superficies perfilaen la madera, pinturas y barnices. La durezk de
esponja permite una distribucion éptima de la presn el lijado, sin dejar puntos o rayas producitar la
presion de los dedos. Estos abrasivos son muy aiapta los contornos, el cual es una ventaja
especialmente en los lugres dificiles de llegaasaZonas o superficies perfiladas. Los abrasivaciBo
también son adecuados para el lijado en hiumedo.

Su fabricacion se realiza a través de un procése te solventes con agentes de unién Unica, la
adhesion de grano de los abrasivos Bosch es mondsoduradero que el de abrasivos convencionalgs. E
asegura la vida util del producto hasta un 75% rsmpe_os nuevos abrasivos Bosch se presentanesn tr
modelos “Best for Flat+Edge” (especialmente recatado para el lijado de la madera antes de la gijtur
“Best for Profile” (para trabajos en piezas pedda) y “Best for Contour” (ideal para el lijado piatura,
en madera, metal o plastico)

Al desarrollar estos productos y en los procesdslolécacion, Bosch utiliza los mas de 130 afios de
experiencia de Abrasivos SIA, fabricante mundiapd®uctos abrasivos innovadores, empresa quelba si
recientemente adquirida por el grupo BOSCH.
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Como todos los afos el Esc. Adolfo Albanell y el Boberto Chirico, concurrieron a la Convencién de
Ventas de América Latina, que en esta oportunidadaiz6 en Perd entre el 14 y el 17 de noviembre.

& Convencion anual (LACO)

Se compartieron no solo los resultados anuales gXperiencias de cada pais sino que también Enadio
que sera un nuevo afio de innovaciones tal comohBusctiene acostumbrados.

Tuvimos la oportunidad de conocer la visién de ©ttolegas y confraternizar, marcando muy bien raest
participacion, satisfechos con los objetivos logea@&n nuestro pais lo cual nos motiva para camtimon el
desarrollo y crecimiento de Epicentro, en estatopatad de la mano de Bosch — herramientas eléstric

Aprovechamos la oportunidad para agradecer a toakestros clientes y amigos sin los cuales seriasinle
llegar a las metas propuestas.

¢ Accesorios

Se llevé a cabo en la ciudad de Buenos Airesnebimiento de la linea de Discos Diamantados. diaitde
dicho evento, nuestra vendedora Silvia Prestes. edfa ocasion recibid un entrenamiento teéricotip@aue
volcaremos en el transcurso del afio a nuestrag&tiey usuarios para lograr entre todos un mejsicipmamiento de
nuestra ya reconocida linea de accesorios.
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erICENCIO DA
- EPICENTRO JUNTO A USTED

Como dice el dicho popular, la primera impresiotrapor los o0jos...Por eso la forma en que se
muestren los productos es fundamental a la hollegke a los clientes finales.

Si desea mejorar la exhibicion de los productossiatar la imagen de su empresa, contactenos y
con mucho gusto un funcionario nuestro se comuican Uds y hara una evaluacion de la situacion.
Posteriormente le haremos llegar una propuesta, gne, dependiendo de cada caso, podemos calabora
para su ejecucion, ya sea con el asesoramienddgjdr de realizacion asi como en la financiaciolade
misma.

> TERMINA OTRO ANO

Como todos los afios Epicentro S.A. ofrecid a sagrel la reunion de despedida del afio, que se
realizé en el Club Armonia. Pero esta vez tuvgignificado muy especial, ya que en la oportungad
homenajeo a Julio Farifia, quien luego de 39 afieeécios en la empresa se retira el proximo 31/12

Desde el EpiNoticias, el Directorio quiere reconaegran aporte de Julio para el crecimientcade |
empresa, siendo él uno de los 6 funcionarios qoenad junto con el nacimiento de Epicentro, estando
siempre al firme y poniendo el hombro, en las bagnen las malas, en todos estos afos. Por esosy po
proceder, siempre leal a la empresa, anteponidridtess general a los intereses particulareguede
decimos que esta es su casa, y esperamos quesiteson frecuencia en los ratos libres de estaanue
etapa que comienza.

En las fotos se puede ver el momento en que seckedntrega de una talla realizada por Luis
Gamba, el tallador que trabaja con motosierras ppi@ntro en las exposiciones, con una plagueta qu
recuerda su pasaje por nuestra empresa
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Para EPICENTRO S.A y todo su personal, junto atnogslientes y amigos este fue un afo de
realizaciones, de encuentros, de aprendizajesndeaciones...

Como siempre brindamos junto a ustedes por latadhysel trabajo compartido....

Muchas veces, las palabras que decimos en estentwmde afio suenan a hueco. Sepan que no es
nuestro caso. Para todos, nuestro profundo y sirtdegeo de un...
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